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Parliamo di

FB Advertising

partendo da una storia...



Siracconta che all’angolo di una via ci fosse un cieco
che appeso al collo aveva un cartello...

“Cieco dalla nascita”.

Riceveva poche elemosine.
Passo di i un pubblicitario che gli modifico il cartello.

Poiché le offerte fioccavano, il cieco, quando lo incontro
nuovamente, volle sapere cosa avesse scritto.

“Ilmessaggio e lo stesso, ho solo cambiato la strategia di
comunicazione” gli rispose il copywriter.

“E cosa hai scritto?” domando il cieco, curioso.

“E il primo giorno di primavera e nhon posso vederlo”.



T1 ho appena riassunto tutto con

una storia

e questo ti sta spingendo a continuare la lettura vero?!




Perche il segreto per vendere é...
non vendere.

Chiaro ora no?!

L 'hai sentito molte volte ma comunqgue
continui ad utilizzare le tue Facebook ads
come se fossero volantini promozionali
del supermercato per paura di limitare la
conversion.

Onestamente, credi che questo sia
sufficiente a convincere un utente a
comprare?!
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WHAAAAT?!!



Veradea € un'azienda che produce
e vende materassi online.

Per battere | competitor in un mercato davvero
competitivo, abbiamo deciso di non adottare la
strategia classica del mercato ovvero:

e Let's make Lead Generation ads + Low Pricing strategy
~an example

ovvero...
e Creativita con materasso su sfondo bianco;
e Offerta lampo e super sconto;
e CTA per lasciare contatto ed essere
richiamato.

Abbiamo invece optato per suscitare EMOZIONE
e rendere il nostro brand memorabile oltre che
conveniente a livello economico.




Quindil sostanzialmente

Raccontiamo
una storia

e cl| facciamo ricordare.
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adattiamo la nostra comunicazione
al trend, ci indirizziamo al nostro ©
pubblico con il nostro ToV et voilal

First reaction:

Ecco che chi ci scopre si emoziona,
chi ha bisogno acquista, chi non ne
ha racconta di noi a chi ha bisogno
di acquistare.
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Imposti

la tua

stategia?



